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SERIE SUCHEN - FINDEN - MIETEN

So macht sich ein Mieter interessant

Eigenttumer haben einen
intensiven Blick auf Ver-
lasslichkeit und Bonitét
der zukiinftigen Mieter.
Mietinteressenten schau-
en genau auf Energiever-
brauch und Nebenkosten.

RATINGEN (kle) Der Immobilien-
markt fiir Mietfldchen in Ratingen
ist sicherlich entspannter als in den
benachbarten GroBstiadten. Aber
auch hier verzeichnen die ortsan-
sassigen Makler einen besonders
grofien Zulauf bei begehrten Objek-
ten. Hierzu zdhlen Wohnungen im
Erdgeschoss mit Garten oder bar-
rierearme Wohnungen mit Aufzug.
Fiir diese Wohnformen gibt es mehr
Suchende als Angebote. Schneider
Immobilien aus Ratingen hatin Zu-
sammenarbeit mit der RP ein paar
wichtige Tipps zusammengestellt.
Das inhabergefiihrte Immobilien-
unternehmen vermittelt seit mehr
als 27 Jahren private und gewerbli-
che Immobilien in Ratingen, Diis-
seldorf und im Kreis Mettmann.

Erfolgreiche Suche Erfolgreicher
Ist manchmal auch derjenige, der
Angebote vor anderen findet. Eini-
ge Makler zeigen Immobilien zu-
erst auf ihren eigenen Internetsei-
en oder Social-Media-Kandlen,
Devor sie In grofSen Internetporta-

regelm@Rig nachschaut oder zum
Follower wird, hat die Chance, ein
[raumobjekt frithzeitig zu finden.
Mietverhaltnisse inunsicheren Zei-
len

Das Vermietungsgeschift ist durch
lie aktuelle Problemlage fiir beide
seiten nicht einfa-

“her geworden. Re-

yionale Immobili-

en veroffentlicht werden. Wer hier’

Regionale Immobilienmakler spiiren eine erhéhte Unsicherheit sowohl seitens der Vermieter als auch der Mietinteressenten.

grolSe Hiirde. Fiir Mietflichen mit
guten Energiewerten finden wir ak-
tuell schneller einen guten Mieter.“
Gibt es den Traummieter?
Ja natiirlich, aber den liefert der
Immobilienmarkt selten sofort.
Vielmehr bewirbt sich auf ein Ob-
jekt eine Vielzahl von passenden
und unpassenden Interessenten.
Hat der Vermieter
einen Immobili-
enmakler mit der

:nmakler spiiren | ~» Vermittlung des
yine erhdhte Un- Wohnraumes be-
jicherheit sowohl auftragt, trigt er
ieitens der Ver- S U C H E N die Kosten der Ver-
nieter als auch der - FI N D E N mittlung und for-
Viietinteressenten. muliert entspre-
Jigentiimer haben MIETE N chend konsequent
inen  intensiven seine Vorstellun-

3lick auf Verlasslichkeit und Boni-
4t der zukiinftigen Mieter. Miet-
nteressenten schauen genau auf
‘nergieverbrauch und Nebenkos-
en. Haufig miissen Mieter aktuell
nehr als 30 Prozent ihres Haus-
1altsnettoeinkommens fiir Mie-
e und Nebenkosten aufbringen.
{ier muss man gut vermitteln, da-
nit beide Seiten zu einem schdnen
irgebnis kommen. Tobias Otten,
seschaftstiihrer der Schneider Im-
nobilien GmbH, betont: ,Als regio-
\aler Immobilienmakler fiir Ratin-
'en spiiren wir eine hohe Resonanz
uf Mietangebote in allen Preisla-
en, Aber in fast jedem Gesprich
nit Interessenten sind sehr schnell
ie hohen Nebenkosten ein wichti-
es Thema, leider oft auch eine zu

gen vom zukiinftigen Mieter. Meis-
tens wiinschen die Eigentiimer ein
unbeiristetes Arbeitsverhaltnis, mit
einem ausreichenden Einkommen
und benennen eine maximale Per-
sonenzahl fiir die Quadratmeter-
zahl. |

Somit ergeben sich schon im
Erstkontakt mit dem Makler erste
Hiirden, denn dieser vereinbart Be-
sichtigungen nur mit Personen, die
mindestens diese Wiinsche des Ei-
gentiimers erfiillen. Otten erklart:
,2PDer Arbeitsmarkt hat in den ver-
gangenen Jahren grofe Umbriiche
erfahren, sodass viele Menschen
in neuen beruflichen Situationen
stecken und nicht immer das ge-
wiinschte unbefristete Arbeitsver-
hédltnis vorweisen konnen. Leider
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Unsere Themenwochen
Suchen - Finden - Mieten

Unsere Folgen:

26. November - Der Mietspiegel in
unseren Stadten.

29, November - Wie erhohe ich
meine Chancen auf eine Wohnung?
Tipps von einem Makler.

1. Dezember - Chef von 600 Miet-
wohnungen: Wie ein Ratinger eine
riesige Mietwohnanlage managt.

3. Dezember - Auf dem Weg zum
Eigentum: Was Mieter bei steigen-
den Zinsen tun miissen, um ihren
Traum von den eigenen Wanden re-
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alisieren zu kénnen.

6. Dezember - Flaschenhals Wohn-
geld: Die Stadte im Kreis Mettmann
stocken massiv Personal auf, um ab
Januar die zu erwartende Antrags-
flut bearbeiten zu kénnen.

8. Dezember - Albtraum Horror-
Mieter.

10. Dezember - Nach ,.unhaltbaren
Zustanden”: Was hat sich im Hoch-
haus an der BeethovenstraRe in Hil-
den getan? -

Noch mehr zum Thema Mieten le-
sen Sie hier auf unserer Themensei-
te https://rp-online.de/leben/bau-
en-laufen-wohnen/

haben wir hier selten Spielraum,
auch wenn wir den Interessenten
noch so geeignet finden. Wir emp-
fehlen in diesem Fall auch hiu-
fig den privaten Immobilienmarkt
oder den Kontakt zu Wohnungsge-
sellschaften.”

Empfehlungen fiir den wichtigen
Erstkontakt zwischen Interessen-
ten und Makler

Der Erstkontakt lduft in der Regel
tiber eine E-Mail. In nahezu allen
Immobilienportalen im Internet
gibt es die Moglichkeit, eine direkte
Anfrage zu senden. Es ist empfeh-
lenswert, als Interessent in der An-
frage per E-Mail direkt erste Fakten
zu liefern, warum man die Anfor-
derungen des Vermieters erfiillen
kann. Das setzt natiirlich voraus,

diese Anforderungen im Exposé
auch gelesen zu haben. Je begehr-
ter die Immobilie, desto wichtiger
ist der erste Eindruck vom Mietin-
teressenten. Auch schon in der ers-
ten E-Mail kann man mit person-
licher Prasentation punkten. Denn
neben der Bonitdt zdhlt auch der

sympathische Gesamteindruck.

Den Immobilienmalkler freut es,
wenn der Interessent sich frith mit
der Lage des Objektes beschif-
tigt und fiir sich entschieden hat,
dass er dort leben mochte. Einige
Makler haben auf ihrer Internet-
seite Standortportrats zu Wohnla-
gen und Ortsteilen. Hier kann man
sich gut im Vorfeld iiber beispiels-
weise die Infrastruktur informie-
ren. Greift man lieber direkt zum
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Telefon, machen folgende Tipps
das Gesprach erfolgreicher: Wer
sich fiir mehrere Objekte gleich-
zeitig interessiert, sollte nicht den
Makler im Telefonat miithsam he-
rausfinden lassen, um welches es
nun in diesem Gesprach gehen soll.
Fiir ein erfolgreiches Gesprich ist
es besser, einen ruhigen Moment
tiir das Telefonat zu finden. Funk-
l6cher und stérende Hintergrund-
gerdusche erschweren die Ver-
standigung und verkiirzen unter
Umstdnden das Gesprach unschon.
Alle Nachfragen, die sich der Inter-
essent durch das aufmerksame Le-
sen der Immobilienbeschreibung
selber beantworten koénnte, zei-
gen dem Immobilienmakler, dass
Interesse vielleicht doch nicht so

grols ist.
Besichtigungenrichtig vorbereiten
Qualitdtsbewusste Immobilien-

makler machen in der Regel Ein-
zeltermine. Das heildt, sie kom-
men fiir jeden Interessenten zum
Objekt und zeigen die Mietfla-
che individuell. Schlechte Karten
hat man hier durch Unpiinktlich-
keit oder Fernbleiben ohne Absa-
ge. Ist der Besichtigungstermin er-
folgreich, empfiehlt es sich, ziigig
alle gewiinschten Unterlagen an
den Makler zu senden. Wer dann
erst anfangt, Gehaltsabrechnun-
gen oder Ahnliches zu suchen, wird
in der Regel von besser vorberei-
teten Interessenten tiberholt. Min-
destens eine Schufa-Selbstauskunft
sollte man schnell zur Hand haben.




